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17 pazdziernika 2017 r. podczas wspolnej konferencji marszatek
Stawomir Sosnowski, wicemarszatek Krzysztof Grabczuk oraz
Gubernator stanu Nevada Brian Sandoval podpisali list
Intencyjny o realizacji pilotazu programu NLAB.

Program uruchomiony (09.2018 — 02.2019) z inicjatywy wtadz stanu
Nevada i samorzgdu wojewodztwa lubelskiego.

Cel programu — wytonienie sposrod lubelskich start-upow (siedziba
na terenie woj. lubelskiego, dziatajgce 6 miesiecy) najlepszych
podmiotow i zaoferowanie im programu akceleracyjnego.

Program zorganizowany w formie 2 etapow:

a) 1 etap - realizowany w Polsce (warsztaty, wyktady, mentoring),
b) 2 etap - realizowany w USA (2 tygodniowy trening biznesowy).

zainteresowanie — 20 przedsiebiorstw,
wytoniono — 10 najlepszych firm,

wszystkie spotkania prowadzone byty wytacznie w jezyku
angielskim.
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« Zwienczeniem | etapu byt Demo Day - 18 firm zaprezentowato sie
przed Komisjg Oceniajacq sktadajgcg sie z 13 sedzidw.

« W skfad komisji weszto:

a) 4 trenerow prowadzgcych zajecia podczas Bootcampu,

b) 6 amerykanskich partnerow projektu z Nevady,

c) 1 przedstawiciel jednego z prywatnych funduszy inwestycyjnych,

d) 1 przedstawiciel Operatora programu i

e) 1 przedstawiciel Urzedu Marszatkowskiego.

Komisja nie oceniata, ktora firma jest lepsza, a ktéra gorsza, lecz ktéra
jest najbardziej gotowa do wejscia na rynek Stanu Nevada i dalszg
ekspansje w Stanach Zjednoczonych.

W oparciu o oceny 13 sedzidéw, ktorzy oceniali kazdy start-up,
wyciggnieta zostata srednia ocen, na bazie ktorej stworzono ranking
firm.
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* |l etap - czolowa 10-tka spedzi dwa tygodnie w Stanie Nevada,
gdzie uczestniczyta w: spotkaniach biznesowych, mentoringu,
networkingu, otrzyma wsparcie kilkunastu amerykanskich partnerow w
zakresie wejscia i rozwoju swojej dziatalnosci na rynku Nevady.

 program pobytu w Nevadzie byt w mozliwie najwiekszym stopniu
dopasowany do profilu zwycieskich firm tak, by mogty one jak
najpetniej wykorzystac czas spedzony w Stanach Zjednoczonych.

- Zakwalifikowane firmy zostaly podzielone na 2 grupy. Na
dwutygodniowy pobyt w Nevadzie sktadat sie tydzien na potnocy stanu,
ti. w Reno i Carson City, oraz tydzien na potudniu w Las Vegas.

« Jako organizator programu Wojewodztwo Lubelskie pokryto koszty
przelotu, zakwaterowania na miejscu, ubezpieczenia, transportu
lokalnego, miejsca do pracy oraz wsparcia organizacyjnego ze strony
operatora programu, ktory towarzyszyt uczestnikom wyjazdu. Po
stronie samych uczestnikow pozostaty koszty uzyskania wizy do
Stanow Zjednoczonych oraz koszt wyzywienia.
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Korzysci z realizacji programu:

Wazna korzyscig dla wszystkich uczestnikow jest to, ze wszystkie te
firmy otrzymajg informacje zwrotng od trenerow i sedziow wskazujgcag
mocne i stabe strony danej firmy, co stanowic¢ bedzie drogowskaz, co
nalezy poprawiC w przysztosci.

Perspektywa rozwoju:

Program Nevada-Lubelskie Acceleration Bridge to pilotaz programu. W
zatozeniach NLAB ma by¢ wydarzeniem cyklicznym na state
wpisujgcym sie w ramy wspotpracy Wojewodztwa Lubelskiego ze
Stanem Nevada.

Firmy, ktére nie zakwalifikujg sie do wyjazdu bedg mogty wyciggnac
whnioski i ponownie wzigé€ udziat w kolejnych edycjach programu.
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Zasoby ludzkie, rzeczowe i finansowe

Jakie nowe/ulepszone produkty lub ustugi oferuje start-up?
Na jakie wyzwania (§rodowiskowe, spoleczne, itp.). odpowiada produkt/ ustuga
oferowana przez start-up?

Jakie sa nowe/ulepszone cechy, parametry, funkcjonalnosci oferowanego
produktu/ustugi?

Czym roznig si¢ nowe/ulepszone produkty lub ustugi od produktow lub ustug
konkurencyjnych?
Potencjal dla wej$cia z nowym produktem/ ustuga na rynek amerykanski

Bariery i ryzyka wej$cia na rynek z produktem/ustuga oferowang przez start-up

Stosowana/ zaplanowana ochrona prawna stosowanych rozwigzan

Poziom gotowosci kluczowego dla dziatalnosci start-upu produktu/ ustugi do wejscia

na rynek.
Dopasowanie do inteligentnych specjalizacji Wojewodztwa Lubelskiego

Dopasowanie do kluczowych branz gospodarki Stanu Nevada
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Dziekujemy!
monika_antonowicz@parp.gov.pl
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