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2. Wprowadzenie

Geneza

Pilotaz Poland Prize zostat opracowany i przeprowadzony w ramach projektu inno_LAB?,
stanowigcego laboratorium do tworzenia i testowania nowych narzedzi wsparcia
innowacyjnosci. Realizacja pilotazy w ramach inno_Lab ma na celu przetestowanie nowych
interwencji w mniejszej skali - w celu weryfikacji ich zasadnosci i poprawnosci przyjetych
zatozen. Po pozytywne]j weryfikacji, wybrane pilotaze zostajg opracowane i uruchomione jako
regularne instrumenty wsparcia innowacyjnosci. Oprécz Poland Prize, w ramach inno_Lab
przeprowadzono m.in. pilotaze Scale Up oraz Elektro Scale Up - aktywnosci majgce na celu
wsparcie akceleracji krajowych startupdw. Szczegélnie istotna jest przy tym rola pilotazu
Scale Up?, stanowigcego pierwszg tego typu aktywno$¢ w Polsce. Pilotaz Scale Up umozliwit
wypracowanie zatozen do przysztych pilotazy dedykowanych wspieraniu startupow - w tym
Poland Prize.

Wyzwaniem, na ktory miat odpowiadaé Poland Prize3, byta stosunkowo niska atrakcyjnosé
polskiego ekosystemu startupowego — w tym ograniczona zagraniczna rozpoznawalnos¢ takich
atutow polskiej gospodarki jak dostepnosc infrastruktury badawczej, jakos¢ rynku kapitatowego
czy wielko$¢ rynku wewnetrznego. W toku prac projektowych nad zatozeniami pilotazu Poland
Prize, wypracowano jego formute jako programu akceleracyjnego dla zagranicznych startupow.
Jego realizacja miata pozwoli¢ na integracje zagranicznych startupdéw z polskim ekosystemem
gospodarczym oraz rozwaj i wdrozenie innowacyjnych rozwigzan na polskim rynku. Na
poziomie polskiego ekosystemu startupowego dazono do zwiekszenia jego rozpoznawalnosci
na arenie miedzynarodowej oraz kreowania Polski jako kraju pierwszego wyboru w Europie
Srodkowo-Wschodniej dla zagranicznych startupéw.

Zatozenia

Podstawowym zatozeniem warunkujgcym realizacje pilotazu Poland Prize byto jego wdrozenie
w oparciu o prace akceleratoréw - podmiotéw posiadajacych doswiadczenie w prowadzeniu
programow akceleracyjnych (akceleratory zostaty wybrane w trybie konkursowym).

1 Projekt pozakonkursowy inno_LAB ,Centrum analiz i pilotazy nowych instrumentéw”, realizowany w ramach
poddziatania 2.4.1 POIR. Raport mid-term z realizacji projektu inno_Lab dostepny jest na stronie:
https://www.parp.gov.pl/component/publications/publication/ewaluacja-mid-term-projektu-pozakonkursowego-
inno-lab-centrum-analiz-i-pilotazy-nowych-instrumentow

2 Raport podsumowujacy realizacje pilotazu Scale Up dostepny jest na stronie:
https://popw.parp.gov.pl/component/publications/publication/raport-scale-up

3 W niniejszym raporcie, jako Poland Prize, rozumiany jest pilotaz realizowany w ramach projektu
pozakonkursowego inno_LAB.



https://www.parp.gov.pl/component/publications/publication/ewaluacja-mid-term-projektu-pozakonkursowego-inno-lab-centrum-analiz-i-pilotazy-nowych-instrumentow
https://www.parp.gov.pl/component/publications/publication/ewaluacja-mid-term-projektu-pozakonkursowego-inno-lab-centrum-analiz-i-pilotazy-nowych-instrumentow
https://popw.parp.gov.pl/component/publications/publication/raport-scale-up

Analogicznie jak w przypadku pilotazu Scale Up, w ramach Poland Prize nie narzucano
akceleratorom sztywnych ram realizacji programoéw akceleracyjnych. Okreslono jedynie ich
generalne, ponizsze zatozenia.

= Realizowane projekty obejmujg kompleksowy zakres dziatan, w tym:
1. scouting, nabodr i selekcja startupoéw;
2. softlanding i akceleracja;
3. postakceleracja.

= Pojedyncza runda akceleracji (programu akceleracyjnego) trwa od 3 do 6 miesiecy.

= Catos¢ projektu trwa nie dtuzej, niz 18 miesiecy (wyjatkiem jest faza postakceleracji,
ktéra moze byc¢ realizowana po zakoriczeniu tego okresu).

= Uczestnikami programéw akceleracyjnych sg podmioty, w ktérych minimum potowe
udziatéw w zawigzanej w Polsce spdtce posiada osoba bez polskiego obywatelstwa oraz
warunek ten spetnia co najmniej jeden z cztonkdw zarzadu®.

= Softlanding obejmuje wsparcie startupdw w zakresie ich aklimatyzacji w Polsce, w tym:
w sprawach pozyskania wiz, urzedowych, sgdowych, pobytowych (mozliwa kazda forma
wsparcia - z wytgczeniem wsparcia pienieznego).

= Akceleracje w ramach kazdego programu akceleracyjnego ukoriczy minimum 17
zagranicznych startupdw.

= Kazdy startup moze otrzymac grant w wysokosci do 200 tys. zt oraz pakiet ustug
o wartosci do 50 tys. zt.

= Zakres i forma postakceleracji sg okreslane przez akcelerator. Celem akceleracji jest
zapewnienie wsparcia startupom po zakonczeniu ich uczestnictwa w programie
akceleracyjnym - aby zwiekszyé szanse na wdrozenie rozwigzan oraz utrzymanie
startupow w Polsce. Postakceleracja jest finansowana w ramach zasobéw wtasnych
akceleratora.

Akceleratory

W ramach postepowania konkursowego grant na realizacje projektu w ramach pilotazu Poland
Prize otrzymato 5 podmiotéw®. Projekty realizowane byty od czwartego kwartatu 2018 r. do
pierwszego kwartatu 2020 r. (realizacja zasadnicze] czesci projektow zakonczyta sie przed
wprowadzeniem ograniczen wynikajgcych z epidemii koronawirusa).

4 Warunkiem udziatu w programie akceleracyjnym jest zatozenie spétki w Polsce, przy czym spétka moze zostaé
zarejestrowana po rozpoczeciu akceleracji.

5> Pierwotnie grant przyznany zostat 6 podmiotom, w tym AD Ventures sp. z 0.0., z ktérg rozwigzano umowe

w poczatkowej fazie realizacji projektu. Dla porzadku projekt realizowany przez AD Ventures zostat wytgczony
Z niniejszego opracowania.



Projekty wdrazane przez poszczegdlne akceleratory zaktadaty okreslone specjalizacje branzowe
- co wynikato m.in. z dotychczasowych doswiadczen akceleratoréw, a przektadato sie na
ograniczenie wzajemnej konkurencji o uwage zagranicznych startupéw. Liste akceleratoréw,
wraz z deklarowang specjalizacjg branzowg prezentuje ponizsza tabela.

Akcelerator Specjalizacja branzowa

Blue Dot Solutions Transport i logistyka, PropTech, Data Science
Fundacja Startup Hub Poland Energetyka, ICT, Life Science

Huge Thing Alternatywna Spoétka Inwestycyjna FinTech i MarTech

Gdanska Fundacja Przedsiebiorczosci FinTech, TelecomTech, ICT, Technologie Kosmiczne
Brinc Limited loT, Connected Hardware

Zrédto: Ewaluacja mid-term projektu pozakonkursowego inno_LAB — Centrum analiz i pilotazy nowych
instrumentow

3. Scouting

3.1. Pochodzenie startupow

Aplikacje

W sumie do wszystkich programdw akceleracyjnych realizowanych w ramach Poland Prize,
aplikacje ztozyty 2 632 zagraniczne startupy, pochodzace z 94 krajow. Zdecydowanie
najwiekszg popularnoscig charakteryzowat sie program realizowany przez Fundacje Startup
Hub Poland, do ktérego aplikowato 1 141 startupdw (43% ogétu aplikacji w ramach Poland
Prize). W przypadku pozostatych akceleratoréw, liczba ztozonych aplikacji wyniosta 615 dla
Brinc Limited; 418 dla Huge Thing; 243 dla Gdanskiej Fundacji Przedsiebiorczosci oraz 215 dla
Blue Dot Solutions.

Startupy aplikujgce do Poland Prize pochodzity w
duzej czesci z Europy - ich udziat w ogdle ztozonych
aplikacji wyniost 63%. Warto w tym miejscu
podkresli¢, ze ponad potowa aplikacji z Europy
pochodzita od startupéw z Europy Srodkowo-
Wschodniej® (dalej: Europa CE) - w sumie, w skali

6 Do krajéw Europy Srodkowo-Wschodniej zaliczono: Czechy, Stowacje, Wegry, Litwe, totwe, Estonie, Biatorus,
Ukraine, Stowenie, Chorwacje, Bosnie i Hercegowing, Serbie, Czarnogére, Macedonie Pétnocng, Albanie, Butgarie,
Rumunie, Kosowo i Motdawie.



catego Poland Prize, az 35% aplikacji ztozono z krajéw Europy Srodkowo-Wschodniej

(z pozostatych krajow Europy - 28%). Sposréd krajow nieeuropejskich wyréznialy sie przede
wszystkim USA, Indie oraz Izrael z ktérych pochodzito tgcznie 21% ogétu aplikacji. Udziat
startupow pochodzgcych z pozostatych lokalizacji wynidst jedynie 16%.

Rysunek 1 Liczba aplikacji ztozonych do Poland Prize z poszczegdlnych krajow

(wartosci procentowe nad wykresem przedstawiajq tgczny udziat aplikacji z danego regionu w ogdle aplikacji
ztoZzonych do Poland Prize)
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Zrédto: dane przekazane przez akceleratory

Poszczegblne akceleratory réznity sie nie tylko liczbg, ale i strukturg geograficzng pozyskanych
aplikacji. Fundacja Startup Hub Poland skoncentrowata sie przede wszystkim na krajach
Europy Srodkowo-Wschodniej, z ktérej zebrata w sumie 52% aplikacji. Najwiekszy w tym udziat
miaty startupy z Ukrainy (16% ogdétu), jednak widoczny byt réwniez udziat firm z pozostatych
krajéw regionu - Estonii (5%), Litwy (4%) oraz Biatorusi (4%). Znaczacy udziat startupow

z Europy CE byt réwniez widoczny wsrod aplikacji do projektu Blue Dot Solutions (41%) —

w tym jednak przypadku, zdecydowanie gtdwna role odgrywaty startupy z Ukrainy. Aplikacje
startupow z Europy EC byty rowniez powszechne w programach Huge Thing oraz Gdanskiej
Fundacji Przedsiebiorczosci, jednak nie stanowity one najliczniejszej kategorii. W przypadku
Huge Thing najwiecej aplikacji ztozono z krajéw pozaeuropejskich (42% ogétu), w czym
najwiekszy udziat miaty startupy z USA (14%) oraz Indii (13%). Wsrdd startupdw aplikujacych do
programu Gdanskiej Fundacji Przedsiebiorczo$ci przewazaty firmy pochodzace z pozostatych
krajow Europy (nie z Europy EC) - ich udziat w ogdle aplikacji wynidst 44%. Brinc Limited
skoncentrowat sie na startupach pozaeuropejskich - 2 na 3 aplikacje otrzymat on spoza Europy.
Gtéwna role w przypadku tego programu odgrywaty aplikacje z Indii (17% ogdtu) oraz USA



(16%). Warto przy tym zauwazyc¢, ze Brinc Limited jako jedyny akcelerator w ograniczonym
stopniu koncentrowat sie na krajach Europy Srodkowo-Wschodniej - faczny udziat aplikacji
z tego regionu wyniost 8%.

Rysunek 2 Struktura pochodzenia startupéw aplikujgcych do Poland Prize

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Fundacja Startup Hub Poland 16% 36% 24% 25%

Blue Dot Solutions 24% 17% 33% 26%

Huge Thing 11% 22% 26%
Gdanska Fundacja Przedsiebiorczosci 13% 18% A44%
Brinc Limited 6% 27%

W Ukraina B Pozostate kraje Europy CE Pozostate kraje Europy M Kraje poza Europa

Zrédto: dane przekazane przez akceleratory

Zespoty wybrane do akceleracji

Sposrdod aplikujgcych startupéw, do akceleracji wybrano w sumie 101 zespotéw. Uwzgledniajgc
ryzyko rezygnacji pojedynczych startupdéw podczas akceleracji, liczba zrekrutowanych przez
akceleratory startupow nieznacznie przekraczata wymagane minimum (17). Brinc Limited oraz
Gdanska Fundacja Przedsiebiorczosci zrekrutowaty po 18 zespotéw. Blue Dot Solutions - 19.
Huge Thing - 20. Wyjatkiem w tym zakresie byta Fundacja Startup Hub Poland, ktéra
zrekrutowata az 26 startupéw (co wynikato m.in. ze znaczacej liczby otrzymanych aplikacji).

Struktura geograficzna zakwalifikowanych do

Poland Prize startupow rdznita sie od struktury

ztozonych aplikacji. Udziat startupéw z krajow

pozaeuropejskich wynidst w sumie 27%, co stanowi

10 pkt. proc. mniej, niz ich udziat w ztozonych

aplikacjach. W ramach Europy startupy z krajéw

spoza Europy Srodkowo-Wschodniej charakteryzowaty sie odwrotng zaleznoscia - ich udziat
wyniost 38%, czyli o 10 pkt. proc wiecej, niz w przypadku struktury ztozonych aplikacji. Udziat
zespotéw z Europy Srodkowo-Wschodniej byt analogiczny jak w strukturze aplikacji, jednak



réznice pojawity na poziomie poszczegdlnych krajéw - szczegdlnie istotnym jest nizszy udziat
startupdéw z Ukrainy.

Niezaleznie od powyzszych obserwacji, lista krajow z ktorych zrekrutowano najwieksza liczbe
zespotow jest zblizona do listy krajow, z ktdrych ztozono najwiecej aplikacji - tgczny udziat
startupow z USA, Wielkiej Brytanii, Ukrainy i Estonii wynidst 40%.

Rysunek 3 Liczba startupow zakwalifikowanych do Poland Prize z poszczegdinych krajow

Wartosci procentowe nad wykresem przedstawiajq tgczny udziat startupow z danego regionu w ogdle startupow
zakwalifikowanych do Poland Prize
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Zrédto: dane przekazane przez akceleratory

Kluczowe kryteria wyboru decydujace o selekcji startupdéw do Programu obejmowaty takie
kwestie jak: przetomowos¢ opracowywanej technologii, zapotrzebowanie i gotowos¢ rynku na
dany projekt, zaawansowanie technologiczne rozwijanego projektu, umiejetnos¢ zespotu
prezentowania przewag projektu, ogdlna ocena szans na rozwdj projektu w Polsce/ uzyskanie
inwestycji, zgodnos¢ kierunku biznesowego ze specjalizacjg akceleratora, interdyscyplinarnos¢,
przygotowanie i doswiadczenia cztonkdw zespotu. Do najczestszych merytorycznych powodow
negatywnej oceny aplikacji startupéw nalezaty m.in.: brak lub niedostateczny potencjat
rynkowy, wdrozeniowy lub technologiczny oraz niedostateczne przygotowanie zespotu.
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3.2. Informacja

Zrédta informacji o programach akceleracyjnych

Startupy zrekrutowane do Poland Prize o mozliwosci uczestnictwa w danym programie
akceleracyjnym najczesciej dowiadywaty sie od samego akceleratora - bezposredni kontakt
przedstawiciela akceleratora zostat wskazany przez 30% badanych; strona internetowa
akceleratora - przez 28%. tacznie, jedno z dwéch wymienionych zrédet wskazato 56% startupow
(1 badany wskazat obydwa Zrédta). Oznacza to, ze dla blisko potowy badanych startupéw
informacja o mozliwosci dofgczenia do danego programu akceleracyjnego trafita z innego
kanatu - w réznym stopniu powigzanego z dziataniami promocyjnymi realizowanymi przez
akcelerator.

Dla co czwartego startupu zrédtem informacji byli znajomi - czyli formalne i nieformalne sieci
kontaktow (24% badanych). Nalezy przy tym zaznaczy¢, ze dla wiekszos$ci badanych
deklarujgcych te odpowiedz znajomi stanowili jedyne Zrédto informacji, z ktérego dotarta do
nich informacja o mozliwosci dotgczenia do danego programu akceleracyjnego (20% badanych).

Wsrod pozostatych zrédet informacji startupy wskazywaty wydarzenia branzowe (Wolves
Summit; Lviv IT Arena; Consumer Electronics Show) oraz inne strony internetowe (PARP; F6S).

Rysunek 4 Zrédta informacji o programie akceleracyjnym

Struktura odpowiedzi na pytanie: Skqd dowiedzieli sie Paristwo o programie akceleracyjnym? (mozliwos¢ wyboru
wiecej niz jednej odpowiedzi)

Od przedstawiciela operatora/ programu akceleracyjnego 30%

Ze strony internetowej operatora/ programu

. 28%
akceleracyjnego

Od znajomych 24%
Z wydarzenia branzowego 9%
Z portalu informacyjnego 9%
Ze strony internetowej PARP 7%

Nie wiem/ trudno powiedzie¢ 4%

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikéw Poland Prize (kwiecieri 2019 - styczeri 2020); n = 46
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Dostep do informacji w trakcie aplikacji

Zgodnie z opinig startupéw dopuszczonych do akceleracji zakres informacji udzielanych przez
akceleratory w trakcie scoutingu byt odpowiedni. Braki informacji na tym etapie zadeklarowat
jedynie co trzeci badany. Nalezy przy tym jednak zaznaczyg, ze jesli juz dostrzezono braki
informacyjne, to ich zakres byt szeroki - 22% badanych zadeklarowato braki informacyjne w co
najmniej 3 analizowanych obszarach. Szczegétowa struktura odpowiedzi udzielonych przez
startupy widoczna jest na ponizszym wykresie.

Rysunek 5 Braki informacyjne na etapie rekrutacji

Struktura odpowiedzi na pytanie: Jakich informacji zabrakto Panistwu w trakcie rekrutacji do programu
akceleracyjnego? (mozliwosc¢ wyboru wiecej niz jednej odpowiedzi)

Zadnych — mieliémy wszystkie interesujace nas informacje 63%

Z kim bedziemy wspofpracowac w programie akceleracji 17%

Na czym polegac bedzie postakceleracja %

lak chronione jest prawo wiasnosci do pomystu... JEL7

Na jakich zasadach bedziemy wspodfpracowac 9%

Jak rozliczac sie z wykonanych prac w programie... eES

Jak wydatkowac grant  JES

lakie s etapy programu akceleracyjnego
Co powinna zawierac aplikacja do programu akceleracji
lak przebiega proces selekcji startupow

. 63%]

L 17% |
Jak przebiega proces rejestracji firmy w Polsce

| 9%

(9% |

(9% |

7%

M 4%

| LA

2%

L 17% |

Inne 17%

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikéw Poland Prize (kwiecieri 2019 - styczeri 2020); n = 46

3.3. Charakterystyka zespotow

Doswiadczenie w akceleracji

Dla ponad potowy badanych uczestnikéw program
akceleracyjny w ramach Poland Prize nie byt
pierwszym programem akceleracyjnym, w ktérym
uczestniczyli. Co drugi startup posiadajgcy tego typu
doswiadczenia brat udziat w programie finansowanym
ze srodkow prywatnych (np. korporacji lub funduszu
inwestycyjnego). Udziat zespotéw uczestniczacych
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w programach finansowanych z budzetow publicznych wynidst w sumie 41% (z budzetu kraju
spoza UE - 25%; z budzetu innego kraju UE - 16%).

Wsrod programow akceleracyjnych wymienianych przez badane startupy najczesciej pojawiaty
sie:

= Start-Up Chile (4 wskazania) - www.startupchile.org

= Startup Wise Guys (4) - www.startupwiseguys.com

= K-Startup Grand Challenge (3) - www.k-startupgc.org

= Climate KIC (2) - www.climate-kic.org
=  MKB Fintechlab (2) - www.fintechlab.hu
= TechStars (2) - www.techstars.com

Rysunek 6 Zrédta finansowania innych programéw akceleracyjnych w ktérych brali udziat
uczestnicy Poland Prize

Program finansowany ze srodkow prywatnych 56%

Program wspotfinansowany z budzetu innego kraju spoza

Q,
UE 25%

Program wspotfinansowany z budzetu innego kraju UE 16%

Nie wiem/ trudno powiedzie¢ . 3%

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikow Poland Prize (kwiecieri 2019 - styczeri 2020); n= 25

Struktura branzowa

W strukturze branzowej startupdw uczestniczgcych w Poland Prize, wedtug kodéw PKD,
dominowaty firmy zajmujace sie oprogramowaniem — ich udziat w ogdle uczestnikdw wynidst
41%. Warto przy tym zauwazyg, ze szeroko pojeta dziatalnos¢ IT jest rowniez obecna w dziale
Dziatalnos¢ wydawnicza (uczestnicy Poland Prize zwigzani z tym dziatem prowadzg dziatalnos¢
w sekcji Dziatalnos¢ wydawnicza w zakresie pozostatego oprogramowania) oraz Dziatalnos¢
ustugowa w zakresie informacji (uczestnicy Poland Prize zwigzani z tym dziatem prowadzg
dziatalnos¢ w sekcjach: Dziatalnos¢ portali internetowych; Przetwarzanie danych, zarzgdzanie
stronami internetowymi (hosting) i podobna dziatalnos¢; Pozostata dziatalnos¢ ustugowa

w zakresie informacji, gdzie indziej niesklasyfikowana). W sumie powyzsze dziaty obejmujg
dziatalnos$é¢ 57% uczestnikdéw Poland Prize.


http://www.startupchile.org/
http://www.startupwiseguys.com/
http://www.k-startupgc.org/
http://www.climate-kic.org/
http://www.fintechlab.hu/
http://www.techstars.com/

13

Rysunek 7 Struktura branzowa startupdéw uczestniczacych w Poland Prize - wg kodéw PKD
przewazajacej dziatalnosci

Dziatalnosc zwigzana z oprogramowaniem i doradztwem w

Q,
zakresie informatyki oraz dziatalnos¢ powigzana sl

Dziatalnosc wydawnicza %
Dziatalnos¢ ustugowa w zakresie informacji 7%
Badania naukowe i prace rozwojowe 6%

Pozostata produkcja wyrobow B4

Produkcja komputerow, wyrobow elektronicznych i
optycznych
Dziatalnosc w zakresie architektury i inzynierii; badania i
analizy techniczne
Handel hurtowy, z wytaczeniem handlu pojazdami
samochodowymi

5%

5%

%

o

Pozostate 20%

Zrédto: Baza internetowa REGON; stan na 31.05.2021, n=101

W tym miejscu nalezy zaznaczyé, ze stosowanie tradycyjnej klasyfikacji branzowej (takiej jak
PKD) do analizy struktury branzowej dynamicznych i czesto interdyscyplinarnych
przedsiebiorstw jakim sg startupy, nie jest w petni miarodajne. Warto mie¢ na uwadze, ze
branza danego startupu nie musi by¢ tozsama z branzg rozwigzania/ problemu rozwigzywanego
przez dany startup. Problem ten jest szczegdlnie widoczny w odniesieniu do startupdw, ktére
formalnie sg przedstawicielami branz (PKD) zwigzanych z szeroko pojetym IT. Przyktadowo,
rozwigzanie polegajgce na utworzeniu aplikacji na telefon pozwalajgcej na digitalizacje faktury
jest rozwijane przez startup, ktérego dziatalno$é jest zwigzana z oprogramowaniem, przy czym
branzg samego rozwigzania, jak i jego odbiorcdw, jest branza finansowa. W odpowiedzi na ten
problem coraz czesciej stosowane sg okreslenia branz, takie jak np. FinTech, Al, MarTech. Ich
zastosowanie rozwigzuje po czesci przedstawiony problem, przy czym, po pierwsze, granice
przedstawionych kategorii nie sg w petni klarowne; po drugie — obszary te nie zawsze s3
roztaczne.

W przypadku Poland Prize wsrdéd 57 startupdw prowadzacych dziatalno$é w dziatach PKD
Dziatalnos¢ zwigzana z oprogramowaniem; Dziatalnos¢ wydawnicza (sekcja: Dziatalnosc
wydawnicza w zakresie pozostatego oprogramowania) oraz Dziatalnos¢ ustugowa w zakresie
informacji, z branzami FinTech oraz Al identyfikuje sie po 9 zespotow, Data Science - 8,
PropTech -7, MarTech - 5. Pozostate startupy wskazywaty na branze takie jak np. TravelTech,
loT, InsurTech, AgroTech.
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Analogiczne zestawienie dla ogétu startupdw uczestniczgcych w Poland Prize (wszystkie dziaty
PKD) widoczne jest na ponizszym wykresie. Co warto zauwazy¢, prezentowana struktura
réznita sie w ramach poszczegdlnych akceleratorow. Huge Thing koncentrowat sie na branzach
FinTech i MarTech; Gdanska Fundacja Przedsiebiorczosci - TravelTech i Fintech; Fundacja
Startup Hub Poland - Energetyka i ICT; Blue Dot Solutions - Data Science, Al i PropTech; Brinc
Limited - MedTech i Elektronika.

Rysunek 8 Branze z ktérymi identyfikujg sie startupy uczestniczace w Poland Prize

Na wykresie przedstawiono branze, z ktérymi identyfikujq sie minimum 3 startupy uczestniczgce w Poland Prize

FinTech

o]

PropTech

Al

Data Science

MarTech

MedTech

Energetyka

TravelTech
Transportation & logistics
ICT

Elektronika

L
=
(=]
- -
- .-
=

Zrédto: dane przekazane przez akceleratory

Charakterystyka rozwigzan

Impuls do rozpoczecia prac

Zdecydowana wiekszos¢ produktow (wyrobéw/ ustug) rozwijanych w ramach Poland Prize
wsrod badanych firm stanowi odpowiedz na potrzeby zgtoszone lub zaobserwowane na
rynku. W sumie, potrzeba zgtoszona przez (bytego) pracodawce pomystodawcy produktu lub
inng firme stanowita impuls do rozpoczecia prac nad 46% produktéw rozwijanych w Poland
Prize (dwa startupy jako Zzrédto impulsu wskazaty obydwie odpowiedzi). Samodzielna
obserwacja rynku stanowita zrodto pomystu dla 39% startupdw.

Warto jednak zauwazyg, ze istotng role petnity rowniez prace B+R prowadzone na jednostkach
naukowych oraz w prywatnych firmach - w sumie, stanowity one punkt wyjscia dla 39%
startupow (dwa startupy jako zrédto impulsu wskazaty obydwie odpowiedzi).
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Rysunek 9. Impuls do rozpoczecia prac nad produktem

Struktura odpowiedzi na pytanie: Co stanowito impuls do rozpoczecia prac nad Paristwa produktem (wyrobem/
ustugq/ rozwigzaniem)? (mozliwos¢ wyboru wiecej niz jednej odpowiedzi)

Potrzeba zaobserwowana na rynku 39%

Potrzeba zgtoszona przez firme, w ktorej pracowat

Q,
pomystodawca 26%

Prace B+R prowadzone na uczelni wyzszej lub innej

jednostce naukowej (w ktorych uczestniczyt 26%
pomysfodawca)
Potrzeba zgtoszona przez inng firme 24%

Prace B+R prowadzone w innej firmie, w ktorej pracowat

Q,
pomystodawca 17%

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikéw Poland Prize (kwiecieri 2019 - styczer 2020); n= 46

Charakter innowacji

Zdecydowana wiekszo$é badanych startupow byta przekonana o wyjgtkowosci swojego
produktu. Az 89% badanych zespotéw byto zdania, ze ich produkt, po wprowadzeniu na rynek,
catkowicie zmieni obowigzujacy na nim porzadek (produkt rozwijany w mysl zasady ,,zrébmy
cos$, czego jeszcze nikt nie zrobit”). Nalezy jednak podkresli¢, ze odpowiedz ta byta deklarowana
w trakcie rozwoju produktu - przed jego wprowadzeniem na rynek - stad niemal jednogtosny
optymizm mozna uzna¢ za uzasadniony.

Zaktadany model sprzedazy

Co warto zauwazy¢, zdecydowana wiekszo$¢é badanych startupow nastawiona jest wytgcznie
na rynek B2B. Az 65% zespotéw planowata sprzedaz swojego produktu wytgcznie do klientéw
korporacyjnych. Dodatkowo 20% zespotéw planowata faczy¢ sprzedaz B2B z B2C lub B2A.
Otwartos¢ na pozostate rynki byta zdecydowanie mniejsza - przeznaczenie produktéw wytgcznie
na rynek B2C byto deklarowana przez 20% badanych (plan tgczenia B2C z B2B lub B2A
deklarowato 15% badanych). Otwartos¢ na rynek B2A byta marginalna.
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Rysunek 10. Zaktadany model sprzedazy produktu

Struktura odpowiedzi na pytanie: Jak sprzedajg/ bedq sprzedawali Paristwo swaéj produkt? (mozliwosé wyboru
wiecej niz jednej odpowiedzi)

B2A (business to administration) . 4%

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikéw Poland Prize (kwiecier 2019 - styczer 2020); n= 46

4. Akceleracja

4.1. Softlanding

Softlanding obejmowat wsparcie startupdw w zakresie ich aklimatyzacji w Polsce, w tym:

w sprawach pozyskania wiz, urzedowych, sagdowych i pobytowych. Zgodnie z opiniami
uczestnikdw Poland Prize jako$¢ ustug oferowanych w ramach softlandingu byta dobra.
Srednia wartos$¢ oceny w przypadku wsparcia w pozyskaniu wiz wyniosta 4,4 (na skali od 1 do
5); wsparcia w sprawach pobytowych - 4,0; wsparcia w sprawach urzedowych lub sgdowych
(innych niz pozyskanie wizy) - 4,2. Zespoly Zle oceniajace poszczegdlne sktadowe softlandingu
nalezaty do rzadkosci - wyjgtkiem w tym zakresie jest wsparcie w sprawach pobytowych, ktére
zostato ocenione negatywnie (ocena 1 lub 2) przez 17% badanych. Opinie te byty uzasadniane
przedtuzajgcymi sie procedurami lub deklarowanym brakiem wsparcia w tym zakresie ze strony
akceleratora.

Niezaleznie od oceny jakosci poszczegdlnych elementéw softlandingu nalezy zauwazyé, ze choé
uczestnicy Poland Prize doceniali jakos¢ oferowanych ustug, to nie uwazali ich za szczegdlnie
istotne. Wsparcie w sprawach urzedowych lub sgdowych (innych, niz pozyskanie wizy) byto
uwazane za istotne przez co czwarty badany startup. Znaczenie wsparcia w sprawach
pobytowych oraz w pozyskaniu wizy podkreslat jedynie co dziesigty zespot.
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4.2. Grant

Zgodnie z zatozeniami formuta i zasady dystrybucji grantow przez akceleratory do startupow
byty w duzej mierze zalezne od strategii samych akceleratoréw. De facto jedynymi ramami
okreslonymi na poziomie Poland Prize byta maksymalna wartos¢ grantu (200 tys. zt) oraz
wymog uzaleznienia jego wyptaty od realizacji kamieni milowych procesu akceleracji przez
poszczegodlne startupy.

W ramach Poland Prize startupy otrzymaty granty o facznej wartosci 14,3 min zt. Kwoty

i schematy przyznawania grantéw dla startupdw roéznity sie pomiedzy poszczegdlnymi
programami akceleracyjnymi. Gdanska Fundacja Przedsiebiorczosci dystrybuowata grant

o statej wysokosci (195 tys. zt) wszystkim akcelerowanym startupom. W przypadku Huge Thing
i Brinc Limited okreslone zostaty dwie wartosci grantu o ktére, w zaleznosci od postepéw prac,
mogty ubiegad sie startupy - w przypadku Brinc Limited - 173 tys. zt i 188 tys. zt; Huge Thing -
168 tys. zti 200 tys. zt (wyjgtkiem byt jeden zespdt, ktdry otrzymat 90 tys. zt). Blue Dot Solutions
réznicowat wartosé grantu w zaleznosci od potrzeb i kosztéw poniesionych przez poszczegdlne
startupy - wysokos¢ przyznanych grantéw zawierata sie w przedziale 22-197 tys. zt.

Warto zwréci¢ uwage na schemat zastosowany przez Fundacje Startup Hub Poland,

w przypadku ktérej kwoty wyptaconych grantéw swiadczg o wprowadzeniu rywalizacji
pomiedzy startupami. Fundacja zaprojektowata i wdrozyta model stawiajgcy na konkurencje

i potrzebe wzajemnej mobilizacji zespotéw w prezentowaniu postepdw w rozwoju swojego
rozwigzania. System przewidywat trzy transze przyznawania grantéw: na poczatku kazdy zespét
mogt dostac 50 tys. zt, nastepnie - na podstawie decyzji Jury programu - spotki wykazujgce
wiekszy potencjat otrzymywaty 60 tys. zt, pozostate 30 tys. zt, a w ostatniej fazie wszystkie
zespoty rywalizowaty o 3 granty: 30, 60 lub 90 tys. zt. W takim ujeciu przyznana finalnie
wysokos¢ grantu odpowiadata faktycznym potrzebom oraz byta proporcjonalna do wykazanego
zaangazowania i postepow w toku realizacji kazdego z projektow.

Niezaleznie od strategii poszczegélnych akceleratorow wiekszosé (71%) startupow otrzymata
grant w wysokosci ponad 150 tys. zi.
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Rysunek 11. Liczba wyptaconych grantéw w przedziatach kwotowych
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Zrédto: dane przekazane przez akceleratory

Grant finansowy, obok mozliwosci nawigzania wspotpracy i relacji biznesowych w Polsce,
stanowit najwazniejszy dla startupow element Poland Prize. Jego znaczenie podkreslato 59%
badanych startupéw. Co warto przy tym zauwazy¢, wysokos$¢ otrzymanego grantu, w opinii
wiekszosci startupdw, byta odpowiednia - srednia ocena na skali od 1 do 5 wyniosta 4,3, za$
negatywne opnie w tym zakresie (ocena 1 lub 2) wyrazito jedynie 3% badanych.

Podobnie wyglgdata ocena kryteriéw otrzymania grantu oraz elastycznosci jego wydatkowania.
Srednia ocena kryteriéw otrzymania grantu wyniosta 4,2. Ocena elastycznosci wydatkowania
grantu byta nieznacznie nizsza (3,9), na co mogty mie¢ wptyw deklarowane przez startupy

opodznienia akceleratoréw w wyptacaniu kolejnych transz grantu.
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4.3. Ustugi

Oprodcz grantu finansowego startupy uczestniczace w Poland Prize otrzymywaty pakiet ustug
o wartosci do 50 tys. zt. W jego ramach mogty liczy¢ m.in. na:

= doradztwo biznesowe;

= doradztwo technologiczne;

= ustugi prawne i ksiegowe;

= wsparcie dedykowanego opiekuna/mentora.

Z wytaczeniem wsparcia dedykowanego opiekuna/mentora, wszystkie wymienione powyzej
ustugi zostaty uznane za istotne przez 37% badanych uczestnikow Poland Prize. Sposréd nich
najlepiej oceniane przez startupy byto doradztwo biznesowe - srednia ocen wyniosta 4,2 (na
skali od 1 do 5), za$ udziat odpowiedzi negatywnych (1 lub 2) - 8%. Srednie oceny doradztwa
technologicznego oraz ustug prawnych i ksiegowych byty nizsze, jednak i w tym przypadku
przewazaty opinie pozytywne. Srednia ocen dla obydwu ustug wyniosta 3,8, za$ udziat
odpowiedzi negatywnych - 11% dla ustug prawnych i ksiegowych oraz 16% dla doradztwa
technologicznego. Opinie negatywne (wzgledem wszystkich typdw ustug) byty uzasadniane
niedopasowaniem specyfiki ustug do potrzeb startupu lub niewystarczajgcy ich dostepnoscia.

Wsparcie dedykowanego opiekuna/ mentora, w opinii startupow byto mniej istotne od
powyiszych ustug, jednak startupy zdecydowanie doceniaty jego jakos¢. Istotnosc tego
elementu podkreslato 26% startupdw, za$ Srednia jego ocena wyniosta az 4,4. Pojedyncze
negatywne opinie dotyczgce wsparcia opiekuna/ mentora wynikaty z deklarowanego jego
ograniczonego zaangazowania lub braku mentora wpisujgcego sie w profil startupu.

4.4. Networking

Niezwykle istotnym elementem Poland Prize byt rdwniez networking. Akcelerowane startupy
miaty mozliwo$¢ nawigzania wspotpracy z korporacjami oraz funduszami inwestycyjnymi
prowadzgcymi dziatalnos¢ w Polsce, jak réwniez wtgczyc sie w polski ekosystem startupowy. Co
oczywiste poprzez uczestnictwo w Poland Prize startupy nawigzywaty rowniez wspotprace

z danym akceleratorem.

Startupy uczestniczace w Poland Prize podkreslaty znaczenie networkingu. Istotnos¢
mozliwosci nawigzania wspétpracy z polskimi duzymi przedsiebiorstwami oraz funduszami
inwestycyjnymi artykutowato odpowiednio 59% i 48% badanych uczestnikéw Poland Prize. Rola
networkingu z polskim ekosystemem startupowym oraz wspotpraca z danym akceleratorem
byta artykutowana przez 43% i 37% zespotéw.
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Wszystkie wymienione powyzej elementy networkingu byty oceniane pozytywnie. Co nalezy
jednak zauwazy¢ najnizszg oceng charakteryzowata sie mozliwos¢ nawigzania wspotpracy

z korporacjg - $rednia ocena na skali od 1 do 5 wyniosta 3,7, przy udziale ocen negatywnych

(2 lub 2) wynoszagcym 17%. W tych przypadkach startupy zwracaty uwage na brak wsparcia ze
strony akceleratoréw w budowaniu relacji z korporacjami.

Ocena pozostatych elementéw networkingu wyniosta 4,1 w przypadku budowania relacji
z funduszami akceleracyjnymi oraz wspoétpracy z samym akceleratorem oraz 3,9 wzgledem
networkingu z polskim ekosystemem startupowym.

5. Postakceleracja

5.1. Aktywnos$¢ po zakonczeniu Poland Prize

Kontynuowanie dziatalnosci

Wszystkie startupy uczestniczgce w Poland Prize swojg akceleracje zakonczyty przed koricem
pierwszego kwartatu 2020 r. (przed poczatkiem epidemii COVID-19). Liczba zespotdw, ktore
ukoniczyty akceleracje w poszczegdlnych kwartatach widoczna jest na ponizszym wykresie.

Rysunek 12 Liczba startupow wg kwartatu zakonczenia udziatu w Poland Prize

2019_1Q 2019_2Q 2019_3Q 2019_4Q 2020_1Q

Zrédto: dane przekazane przez akceleratory

W fazie postakceleracji kazdy z operatorow utrzymywat kontakt z uczestnikami swojego
programu. Na tym etapie wsparcie zainteresowanych startupdéw obejmowato biezgce potrzeby,
np. w zakresie spraw administracyjnych, w kontaktach z ambasadami oraz korporacjami

i potencjalnymi partnerami biznesowymi, konsultacji z zakresu finansowania publicznego,
funduszy venture capital, jak i zapewnianiu dostepu do wydarzen startupowych w catej Polsce.
Podmioty zainteresowane ochrong patentowg skorzystaty z pomocy w sktadaniu wnioskéw do
UPRP. Akceleratory aktywnie pomagaty startupom w poszukiwaniu finansowania, promowaniu
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ich projektow m.in. w newsletterach oraz raportach, a takze w nawigzywaniu relacji

z inwestorami i instytucjami moggcymi wesprzec¢ ich rozwdj. Startupy byty i nadal sg zapraszane
do programoéw realizowanych przez instytucje partnerskie dla operatoréw (np. Google for
Startups czy HubHub). Operatorzy na biezgco monitorujg dziatalnos¢ absolwentéw Programu,
gromadzg informacje o aktualnym stanie rozwoju przedsiewziecia i potrzebach. Przyktadowo
startupom, ktére ukonczyty program "Poland Prize powered by Space3ac”, przyznany zostat
bezptatny dostep do konferencji InfoShare, na ktdrej zaprezentowali swoje rozwigzania przed
szeroka publicznoscig, inwestorami, mediami i lokalnymi samorzadami. W nieoczekiwanych

i trudnych realiach pandemii koronawirusa wyzwaniem dla wielu startupéw byto takze
utrzymanie podstawowej ciggtosci operacyjnej, w czym operatorzy (np. Fundacja SHP) starali sie
pomadc oferujgc wsparcie zaréwno kadrowe jak i rekrutacyjne.

Wedtug stanu na drugi kwartat 2021 r. dziatalno$¢ w Polsce kontynuuje 81 ze 101
akcelerowanych w Poland Prize startupow (w tym jeden wznowit zawieszong wczesniej
dziatalnos¢). Wsrdd pozostatych, 17 startupdw zawiesito, zas 3 zakoriczyto swojg dziatalnosc.
Udziat startupdéw, ktdre kontynuujg swojg dziatalnos¢ jest zréznicowany pomiedzy
poszczegblnymi akceleratorami - najwiekszg ,,przezywalnoscig” charakteryzujg sie startupy
Huge Thing (95%) i Brinc Limited (89%); najmniejszg - Blue Dot Solutions (75%) oraz Gdanskiej
Fundacji Przedsiebiorczosci (61%). Nalezy przy tym zaznaczy¢, ze na fakt zawieszenia lub
zakonczenia dziatalnosci nie miata wptywu ani data zakonczenia akceleracji, ani wartos¢
otrzymanego grantu (brak widocznej zaleznosci).

Rysunek 13 Aktywnos¢ startupow uczestniczagcych w Poland Prize wg stanu na 31.05.2021
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Huge Thing 95% 5%

Brinc Limited 89% 11%

Fundacja Startup Hub Poland 81% 19%

Blue Dot Solutions 75% 25%
B dziafalnosc kontynuowana (bez przerwy) M dziafalnos¢ kontynuowana (wczesniej zawieszona)
dziatalnos¢ zawieszona B dziafalnosc zakonczona

Zrédto: Baza internetowa REGON; stan na 31.05.2021
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5.2. Plany na przysztosc

Oczekiwane wsparcie

Zgodnie ze zgtaszanym przez startupy zapotrzebowaniem na wsparcie nalezy uznaé, ze znaczaca
czesc zespotow, ktore ukonczyta Poland Prize, kontynuuje rozwaj produktu i jest jeszcze przed
jego komercjalizacjg. Ponad potowa badanych startupow (57%) zadeklarowata zdecydowane
zapotrzebowanie (ocena 4 na skali od 1 do 4) na finansowanie prowadzonych prac badawczo-
rozwojowych - $rednia ocena, wéréd ogdtu startupdw, wyniosta 3,4. O braku komercjalizacji
produktdw moze swiadczy¢ wysokie zapotrzebowanie na wsparcie w zakresie networkingu
(Srednia ocena - 3,1; udziat odpowiedzi 4 - 38%) oraz Srodki na wynagrodzenie pracownikow
(Srednia ocena - 3,0; udziat odpowiedzi 4 - 43%). Warto przy tym zauwazyc¢, ze potowa
badanych startupow (50%) planuje w ciggu najblizszych 2 lat korzysta¢ z ustug inkubatoréw
przedsiebiorczosci lub akceleratoréow.

Sposrdd pozostatych typdw wsparcia wyrdznia sie jeszcze zapotrzebowanie na finansowanie
wyposazenia lokalu oraz pomoc w wejsciu na rynki zagraniczne, przy czym nalezy zauwazyé, ze
ich istotnos¢ podkreslat mniej niz co trzeci badany.

Rysunek 14 Zapotrzebowanie na wsparcie ze sSrodkéw publicznych (w najblizszych 2 latach)

Srednia ocen; Ocena na skali od 1 - zdecydowanie niepotrzebne; 4 - zdecydowanie potrzebne

[
o]
w
=y

srodki na prace badawczo-rozwojowe

pomoc w kojarzeniu partnerow, networking

srodki na wynagrodzenie pracownikow

srodki na zakup wyposazenia (obiektu/lokalu/zaktadu)
pomoc w wejsciu na rynki zagraniczne

srodki na dziatania inwestycyjne

dostep do odpowiedniejinfrastruktury

-

pomoc w pozyskaniu finansowania zewnetrznego

dostep do specjalistycznych szkolen dla pracownikow

~J ~J

dostep do specjalistycznego doradztwa

Zrédto: Badanie CAWI na startupach Poland Prize, w ramach projektu PARP pn. ,,StartUp Impact” (grudzieri 2020),
n=30
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Zrédta finansowania

Zdecydowana wiekszo$¢ startupow planuje skomercjalizowac¢ swéj produkt w ciggu
najblizszych dwdch lat - oparcie rozwoju firmy na wtasnych srodkach finansowych lub
prywatnym inwestorze korporacyjnym deklarowato odpowiednio 57% i 77% badanych
(wykorzystanie minimum jednego z wymienionych zrédet wskazato 97% respondentdow).

Co wazne, zgodnie z deklaracjami startupdw, proces komercjalizacji wymagaé bedzie wsparcia
ze srodkow publicznych. Udziat badanych planujgcych pozyskanie inwestora korporacyjnego
oraz dotacji/ grantu z programu rzgdowego wynosi az 70% (jedynie 7% badanych deklaruje
pozyskanie inwestora bez wsparcia finansowania publicznego). Oparcie tego etapu rozwoju na
wtasnych srodkach finansowych oraz dotacjach/ grantach publicznych planuje 40% badanych
(wykorzystanie wtasnych srodkéw finansowych bez dotacji/ grantu publicznego zaktada
zaledwie 17% respondentdw).

Rysunek 15 Udziat przedsiebiorstw planujgcych wykorzystaé¢ wybrane Zrédta finansowania
rozwoju firmy (w najblizszych 2 latach)

prywatni inwestorzy korporacyjni 77%
programy rzadowe (dotacje / granty) 73%
wiasne srodki finansowe 57%
banki lub inne instytucje finansowe 23%

online crowdfunding 17%

rodzina, przyjaciele, znajomi 3%

gietda lub alternatywne regulowane rynki publiczne 3%

Zrédto: Badanie CAWI na startupach Poland Prize, w ramach projektu PARP pn. ,StartUp Impact” (grudzier 2020),
n=30
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6. Podsumowanie

Do udziatu w Poland Prize aplikowato w sumie 2 632 zespotéw z 94 krajow swiata. 63%
aplikacji pochodzito z Europy (35% z krajéw Europy Srodkowo-Wschodniej; 28% z
pozostatych krajow Europy). Spoza Europy, znaczaca liczbe aplikacji ztozono z USA, Indii
oraz lzraela.

Akceleratory roznity sie zaréwno liczbg, jak i strukturg geograficzng zebranych
aplikacji. Najmniej aplikacji zebraty Huge Thing (243) oraz Gdanska Fundacja
Przedsiebiorczosci (251); najwiecej Fundacja Startup Hub Poland (1 141). W przypadku
wiekszosci akceleratoréw najwiecej aplikacji pochodzito z Europy (réznice Europa
Srodkowo-Wschodnia vs pozostate kraje Europy). Wyjatkiem jest Brinc Limited - 64%
aplikacji spoza Europy.

Do akceleracji zakwalifikowano 101 startupoéw, z czego 74 z Europy (w tym 36 z Europy
srodkowo-wschodniej) oraz 27 spoza Europy.

W ramach Poland Prize startupy otrzymaty granty o tgcznej wartosci 14,3 min zt. Kwoty
i schematy przyznawania grantéw dla startupow roznity sie pomiedzy poszczegdlnymi
programami akceleracyjnymi (wszystkim po réwno vs kwoty uzaleznione od
poniesionych kosztow).

Grant finansowy stanowit najwazniejszy dla startupow element Poland Prize. Jego
znaczenie podkreslato 59% badanych startupéw. Jego wysokos¢, w opinii wiekszosci
startupow, byta odpowiednia.

Podstawowym Zrédtem informacji o mozliwosci aplikowania do Poland Prize byt
akcelerator - jego bezposredni kontakt z zespotem (30% badanych) lub strona
internetowa (28%). Waznym Zzrédtem informacji byty réwniez formalne i nieformalne
sieci kontaktéw (24%).

Zakres informacji przekazywanych w trakcie rekrutacji jest zdaniem startupéw
odpowiedni - przeciwnego zdania jest co trzeci startup. Najczesciej identyfikowanymi
brakami byta informacja o tym, z kim zespdt bedzie wspotpracowat w trakcie akceleraciji;
kwestie formalne dotyczgce procesu zaktadania firmy w Polsce; zakres postakceleracji.
Dla ponad potowy uczestnikow (54%), program akceleracyjny w ramach Poland Prize
nie byt pierwszym programem akceleracyjnym w ktoérym uczestniczyli.

W strukturze branzowej wg PKD wsrod akcelerowanych startupéw przewazato IT/ICT
(57%). Same startupy najczesciej identyfikowaty sie branzami FinTech (12 startupdw),
PropTech (11), Al (11) oraz Data Science (10).

Wiekszos$¢ produktow (wyrobow/ ustug) rozwijanych w ramach Poland Prize stanowi
odpowiedz na potrzeby zgtoszone lub zaobserwowane na rynku. Potrzeba zgtoszona
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przez (bytego) pracodawce pomystodawcy lub inng firme - 46% badanych. Samodzielna
obserwacja rynku - 39%.

Jako$é ustug oferowanych w ramach softlandingu byta dobra. Srednia warto$¢ oceny
wsparcia w pozyskaniu wiz wyniosta 4,4 (na skali od 1 do 5); wsparcia w sprawach
pobytowych - 4,0; wsparcia w sprawach urzedowych lub sgdowych (innych, niz
pozyskanie wizy) - 4,2.

Jakos¢ oferowanych startupom ustug (doradztwo biznesowe/ technologiczne/; ustugi
prawne i ksiegowe) byta oceniana raczej dobrze - srednia ocen (na skali od 1 do 5)
miescita sie miedzy 3,8-4,2. Negatywne opinie wynikaty z niedopasowania specyfiki
ustug do potrzeb startupu lub niewystarczajgcej ich dostepnosci.

Startupy podkreslaty znaczenie networkingu. Istotnos¢ mozliwosci nawigzania
wspotpracy z polskimi korporacjami oraz funduszami inwestycyjnymi artykutowato
odpowiednio 59% i 48% startupow. Rola networkingu z polskim ekosystemem
startupowym oraz wspotpraca z danym akceleratorem byta artykutowana przez 43%

i 37% zespotow.

Wedtug stanu na drugi kwartat 2021 r. dziatalno$¢ w Polsce kontynuuje 81 ze 101
akcelerowanych w Poland Prize startupdéw (17 startupéw zawiesito, zas 3 zakonczyto
swoj3 dziatalnosc).

Znaczaca czesé zespotow, ktdre ukonczyty Poland Prize, kontynuuje rozwéj produktu
i jest jeszcze przed jego komercjalizacjq. Startupy zgtaszajg zapotrzebowanie na
finansowanie prac badawczo-rozwojowych, networking oraz srodki na wynagrodzenie
pracownikéw.

Proces komercjalizacji wymagac bedzie wsparcia ze srodkéw publicznych. Udziat
badanych planujgcych pozyskanie inwestora korporacyjnego oraz dotacji/ grantu

z programu rzgdowego wynosi az 70% (jedynie 7% badanych deklaruje pozyskanie
inwestora bez wsparcia publicznego).
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Zatacznik nr 1: Tabele na potrzeby WCAG

Tabela 1 Liczba aplikacji ztozonych do Poland Prize z poszczegélnych krajow

Kraj Liczba ztozonych
Region pochodzenia whnioskéow
. Ukraina 324
Pozostate kraje Europy CE Estonia 101
Pozostate kraje Europy CE Biatorus 98
Pozostate kraje Europy CE Litwa 67
Pozostate kraje Europy CE Rumunia 56
Pozostate kraje Europy CE totwa 52
Pozostate kraje Europy CE Czechy 51
Pozostate kraje Europy CE Stowacja 37
Pozostate kraje Europy CE Wegry 31
Pozostate kraje Europy CE Butgaria 30
Pozostate kraje Europy CE Serbia 22
Pozostate kraje Europy CE Chorwacja 20
Pozostate kraje Europy CE Inne 49
Pozostate kraje Europy Wielka Brytania 144
Pozostate kraje Europy Niemcy 109
Pozostate kraje Europy Rosja 94
Pozostate kraje Europy Wtochy 67
Pozostate kraje Europy Hiszpania 62
Pozostate kraje Europy Holandia 40
Pozostate kraje Europy Szwecja 31
Pozostate kraje Europy Finlandia 30
Pozostate kraje Europy Francja 30
Pozostate kraje Europy Austria 20
Pozostate kraje Europy Inne 97
Kraje poza Europg USA 250
Kraje poza Europg Indie 182
Kraje poza Europa Izrael 112
Kraje poza Europg Nigeria 37
Kraje poza Europg Turcja 34
Kraje poza Europg Singapur 30
Kraje poza Europg Gruzja 22
Kraje poza Europg Kanada 22
Kraje poza Europg Brazylia 20
Kraje poza Europg Inne 261

Zrédto: dane przekazane przez akceleratory
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Tabela 2 Struktura pochodzenia startupow aplikujacych do Poland Prize

Fundacja Startup Blue Dot Gdanska Fundacja Brinc

Hub Poland Solutions Huge Thing  Przedsiebiorczosci Limited

Ukraina 16% 24% 11% 13% 2%
Pozostate kraje Europy CE 36% 17% 22% 18% 6%
Pozostate kraje Europy 24% 33% 26% 44% 27%
Kraje poza Europa 25% 26% 42% 26% 64%

Zrédto: dane przekazane przez akceleratory
Tabela 3 Liczba startupéw zakwalifikowanych do Poland Prize z poszczegélnych krajow

Liczba wnioskow
zakwalifikowanych do akceleracji

Kraj pochodzenia

. Ukraina 9
Pozostate kraje Europy CE Estonia 9
Pozostate kraje Europy CE Biatorus 5
Pozostate kraje Europy CE Litwa 4
Pozostate kraje Europy CE totwa 3
Pozostate kraje Europy CE Czechy 2
Pozostate kraje Europy CE Rumunia 2
Pozostate kraje Europy CE Wegry 1
Pozostate kraje Europy CE Stowacja 1
Pozostate kraje Europy Wielka Brytania 10
Pozostate kraje Europy Niemcy 4
Pozostate kraje Europy Rosja 4
Pozostate kraje Europy Hiszpania 4
Pozostate kraje Europy Austria 2
Pozostate kraje Europy Portugalia 2
Pozostate kraje Europy Norwegia 2
Pozostate kraje Europy Belgia 2
Pozostate kraje Europy Dania 2
Pozostate kraje Europy Grecja 1
Pozostate kraje Europy Szwajcaria 1
Pozostate kraje Europy Holandia 1
Pozostate kraje Europy Wrtochy 1
Pozostate kraje Europy Irlandia 1
Pozostate kraje Europy Luksemburg 1
Kraje poza Europa USA 13
Kraje poza Europa Indie 4
Kraje poza Europa Brazylia 2
Kraje poza Europa Korea Potudniowa 2
Kraje poza Europg Kanada 2
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Liczba wnioskow

Kraj pochodzenia zakwalifikowanych do akceleracji
Kraje poza Europa Zjednoczone Emiraty Arabskie 1
Kraje poza Europa Armenia 1
Kraje poza Europa Chile 1
Kraje poza Europg Argentyna 1

Zrédto: dane przekazane przez akceleratory
Tabela 4 Zrédta informacji o programie akceleracyjnym

Struktura odpowiedzi na pytanie: Skqd dowiedzieli sie Paristwo o programie akceleracyjnym? (mozliwos¢ wyboru
wiecej niz jednej odpowiedzi)

Odpowiedz Udziat wskazan danej

odpowiedzi
Od przedstawiciela operatora/ programu akceleracyjnego 30%
Ze strony internetowej operatora/ programu akceleracyjnego 28%
Od znajomych 24%
Z wydarzenia branzowego 9%
Z portalu informacyjnego 9%
Ze strony internetowej PARP 7%
Nie wiem/ trudno powiedziec 4%

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikéw Poland Prize (kwiecieri 2019 - styczen 2020); n = 46
Tabela 5 Braki informacyjne na etapie rekrutacji

Struktura odpowiedzi na pytanie: Jakich informacji zabrakto Paristwu w trakcie rekrutacji do programu
akceleracyjnego? (mozliwos¢ wyboru wiecej niz jednej odpowiedzi)

Odpowiedz Udziat wskazan danej

odpowiedzi
Zadnych — mieli$émy wszystkie interesujace nas informacje 63%
Z kim bedziemy wspotpracowac w programie akceleracji 17%
Jak przebiega proces rejestracji firmy w Polsce 15%
Na czym polegac bedzie postakceleracja 13%
Jak chronione jest prawo wtasnosci do pomystu biznesowego 9%
Na jakich zasadach bedziemy wspdtpracowaé 9%
Jak rozlicza¢ sie z wykonanych prac w programie akceleracji 9%
Jak wydatkowac grant 7%
Jakie sg etapy programu akceleracyjnego 4%
Co powinna zawierac aplikacja do programu akceleracji 1%
Jak przebiega proces selekgcji startupdw 4%
Inne 17%

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikéw Poland Prize (kwiecieri 2019 - styczeri 2020); n = 46
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Tabela 6 Zrédta finansowania innych programéw akceleracyjnych w ktérych brali udziat

uczestnicy Poland Prize

Odpowiedz Udziat wskazan danej odpowiedzi

Program finansowany ze srodkéw prywatnych 56%
(przedsiebiorstw/-a lub funduszu/ y inwestycyjnych)

Program wspoffinansowany z budzetu innego kraju 25%
spoza UE

Program wspoffinansowany z budzetu innego kraju UE 16%
Nie wiem/ trudno powiedzie¢ 3%

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikéw Poland Prize (kwiecieri 2019 - styczeri 2020); n= 25

Tabela 7 Struktura branzowa startupdéw uczestniczacych w Poland Prize - wg kodéw PKD

przewazajacej dziatalnosci

Kod PKD przewazajacej dziatalnosci Udziat w ogéle
akcelerowanych startupow

Dziatalnos$¢ zwigzana z oprogramowaniem i doradztwem w 41%

zakresie informatyki oraz dziatalnos¢ powigzana

Dziatalnos$¢ wydawnicza 9%

Dziatalnos¢ ustugowa w zakresie informaciji 7%

Badania naukowe i prace rozwojowe 6%

Pozostata produkcja wyrobow 5%

Produkcja komputeréw, wyrobdéw elektronicznych i 5%

optycznych

Dziatalnos$¢ w zakresie architektury i inzynierii; badania i 5%

analizy techniczne

Handel hurtowy, z wytaczeniem handlu pojazdami 3%

samochodowymi

Pozostate 20%

Zrédto: Baza internetowa REGON; stan na 31.05.2021, n=101

Tabela 8 Branze z ktérymi identyfikujg sie startupy uczestniczace w Poland Prize

W tabeli przedstawiono branze, z ktérymi identyfikujq sie minimum 3 startupy uczestniczqgce w Poland Prize

Branza Liczba wskazan ‘
FinTech 12
PropTech 11
Al 11
Data Science 10
MarTech 6
MedTech 6
Energetyka 6
TravelTech 5
Transportation & logistics 4




w
o

Branza Liczba wskazan

ICT 3
Elektronika 3

Zrédto: dane przekazane przez akceleratory
Tabela 9 Impuls do rozpoczecia prac nad produktem

Struktura odpowiedzi na pytanie: Co stanowito impuls do rozpoczecia prac nad Paristwa produktem (wyrobem/
ustugq/ rozwigzaniem)? (mozliwos¢ wyboru wiecej niz jednej odpowiedzi)

Odpowiedz Udziat wskazan
danej odpowiedzi
Potrzeba zaobserwowana na rynku 39%
Potrzeba zgtoszona przez firme, w ktdérej pracowat pomystodawca 26%
Prace B+R prowadzone na uczelni wyzszej lub innej jednostce 26%
naukowej (w ktdrych uczestniczyt pomystodawca)
Potrzeba zgtoszona przez inng firme 24%
Prace B+R prowadzone w innej firmie, w ktérej pracowat 17%
pomystodawca

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikéw Poland Prize (kwiecieri 2019 - styczen 2020); n= 46
Tabela 10 Zaktadany model sprzedazy produktu

Struktura odpowiedzi na pytanie: Jak sprzedajg/ bedq sprzedawali Paristwo swaéj produkt? (mozliwos¢ wyboru
wiecej niz jednej odpowiedzi)

Odpowiedz Udziat wskazan danej odpowiedzi

B2B (business to business) 85%
B2C (business to consumer) 35%
B2A (business to administration) 4%

Zrédto: badanie monitoringowe uczestnikow Poland Prize (kwiecieri 2019 - styczeri 2020); n= 46

Tabela 11 Liczba wyptaconych grantéw w przedziatach kwotowych

Fundacja

Brinc  Gdanska Fundacja Blue Dot  Startup Hub

Wartosc¢ grantu Limited Przedsiebiorczosci Huge Thing Solutions Poland
0 0 0 0 0 11
(0 tys -10 tys] 0 0 0 0 0
(10 tys - 20 tys] 0 0 0 0 0
(20 tys - 30 tys] 0 0 0 1 0
(30 tys - 40 tys] 0 0 0 1 0
(40 tys - 50 tys] 0 0 0 0 7
(50 tys - 60 tys] 0 0 0 0 0
(60 tys - 70 tys] 0 0 0 0 0
(70 tys - 80 tys] 0 0 0 0 2
(80 tys - 90 tys] 0 0 1 0 0
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Fundacja

Brinc  Gdanska Fundacja Blue Dot  Startup Hub

Wartos¢ grantu Limited Przedsiebiorczosci Huge Thing Solutions Poland
(90 tys - 100 tys] 0 0 0 2 0
(100 tys - 110 tys] 0 0 0 1 3
(130 tys - 140 tys] 0 0 0 0 1
(150 tys - 160 tys] 0 0 0 5 0
(160 tys - 170 tys] 0 0 9 3 1
(170 tys - 180 tys] 12 0 0 4 0
(180 tys - 190 tys] 6 0 0 0 0
(190 tys - 200 tys] 0 18 9 3 1

Zrédto: dane przekazane przez akceleratory

Tabela 12 Liczba startupow wg kwartatu zakonczenia udziatu w Poland Prize

Kwartat Liczba startupéw

2019_1Q 7
2019 2Q 25
2019_3Q 21
2019 _4Q 32
2020_1Q 16

Zrédto: dane przekazane przez akceleratory

Tabela 13 Aktywnos¢ startupdéw uczestniczacych w Poland Prize wg stanu na 31.05.2021

Dziatalnos¢

Dziatalnos¢ kontynuowana

kontynuowana (wczesniej Dziatalno$¢ Dziatalnos$¢
Akcelerator (bez przerwy) zawieszona) zawieszona zakorniczona
Huge Thing 95% 0% 5% 0%
Brinc Limited 89% 0% 0% 11%
Fundacja Startup Hub Poland 81% 0% 19% 0%
Blue Dot Solutions 75% 0% 25% 0%
Gdanska Fundacja Przedsiebiorczosci 56% 6% 33% 6%

Zrédto: Baza internetowa REGON; stan na 31.05.2021
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Tabela 14 Zapotrzebowanie na wsparcie ze srodkoéw publicznych (w najblizszych 2 latach)
Srednia ocen; Ocena na skali od 1 - zdecydowanie niepotrzebne; 4 - zdecydowanie potrzebne

Ocena zapotrzebowania

(wartosc srednia dla

Typ wsparcia ogotu badanych)
$rodki na prace badawczo-rozwojowe 3,4
pomoc w kojarzeniu partneréw, networking 3,1
$rodki na wynagrodzenie pracownikéw 3,0
$rodki na zakup wyposazenia (obiektu/lokalu/zaktadu) 2,9
pomoc w wejsciu na rynki zagraniczne 2,9
srodki na dziatania inwestycyjne 2,7
dostep do odpowiedniej infrastruktury 2,7
pomoc w pozyskaniu finansowania zewnetrznego 2,6
dostep do specjalistycznych szkolen dla pracownikow 2,6
dostep do specjalistycznego doradztwa 2,5

Zrédto: Badanie CAWI na startupach Poland Prize, w ramach projektu PARP pn. ,StartUp Impact” (grudzieri 2020),
n=30

Tabela 15 Udziat przedsiebiorstw planujacych wykorzysta¢ wybrane zrédta finansowania
rozwoju firmy (w najblizszych 2 latach)

Udziat
Zrédto finansowania odpowiedzi
prywatni inwestorzy korporacyjni 77%
programy rzgdowe (dotacje / granty) 73%
wiasne $rodki finansowe 57%
banki lub inne instytucje finansowe 23%
online crowdfunding 17%
rodzina, przyjaciele, znajomi 3%
gietda lub alternatywne regulowane rynki publiczne 3%

Zrédto: Badanie CAWI na startupach Poland Prize, w ramach projektu PARP pn. ,,StartUp Impact” (grudzieri 2020),
n=30
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